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EDITORIAL

Die  Entscheidungstriager  ste-
hen erneut unter einem grossen
Druck und sind weiter gefordert.
Nun heisst das Wort nebst Roh-
stoffbeschaffung — Energiepreise.
Niemand weiss genau wo der Weg
geschweige die Strategie im Zu-
sammenhang mit Energie hinfiihrt.
Die einen fithren Stromgebiihren ein, die anderen schaffen die
traditionelle Weihnachtsbeleuchtung ab und der Staat will kont-
rollieren wie warm ich dusche und auf wieviel Grad meine Woh-
nung beheizt ist.

Auf der anderen Seite geht der Bund weiterhin seinen Weg, mit
Widerspruch und ohne Aussichten auf langfristige Stabilitat —
was fiir den Staat essenziell ist. Zwei Beispiele welche ich erlebt
habe:

Ein Unternehmer aus der Automobilindustrie erzéhlte mir wie
stark sie vom Bund sanktioniert werden, wenn sie ihr Absatz-
kontingent an Elektroautos nicht erreichen. Dies obwohl der
Markt unsicher ist, unklar ist wo der Strom zukiinftig herkommt
und diverse Rohstoffe wie Chips fiir den Autobau fehlen. Die
Departementsvorsteherin, konfrontiert mit diesen gravierenden
Schwierigkeiten, meinte darauf: «Sie schaffen das schon». Dies
obwohl ein Unternehmen bereits iiber CHF 100 Mio. Busse be-
zahlen musste, weil sie die Ziele nicht erreichen konnten. Die
Schulbuchtheorie von Angebot und Nachfrage ergibt den Markt,
scheint nicht mehr zuzutreffen.

Das zweite Beispiel handelt von einem Lebensmittelindustrie-
betrieb. Vor zwei Jahren hat der Bund ihnen gesagt sie sollen
die Oltanks rausnehmen und ersetzen. Die genau gleichen Leute
haben ihnen vor zwei Monaten gesagt, sie miissen die Oltanks

maximal fiillen damit sie weiter produzieren kénnen.

Wo bleibt hier die Glaubwiirdigkeit und das Vertrauen? Wer
iibernimmt die Verantwortung fiir solch gravierende Fehlent-
scheidungen? In diesem Zusammenhang scheint mir wichtig,
dass wir als Fihrungskraft unsere Mitarbeitenden tatkriftig
unterstiitzen sich in der Politik, fiir Amter und Vereine zu enga-
gieren. Damit das Milizsystem weiterhin lebt.

Die Zeiten sind anspruchsvoll und genau deshalb ist es entschei-
dend, die richtigen Leute zu kennen, das Know How zu teilen
und voneinander zu profitieren — auf Augenhoshe. Dafiir steht das
KUMMLI Netzwerk seit iiber 20 Jahren und auch im néchsten
Halbjahr mit einer zielfiihrenden Agenda fiir Sie!

Herzlichst
Michelle Riitti-Kummli
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AGENDA 2023

1. Halbjahr

19. Januar 2023

KUMMLI-TALK | Bei DAS ZELT mit

CEO Adrian Steiner zum Thema: «Zunehmende
Behordenauflagen machen auch in der Kiinstler-
branche keinen Halt — dennoch haben wir Spass.»

15. Februar 2023

KUMMLI-TALK | Bei ZSC Lions AG mit dem
CEO Peter Zahner zum Thema: «Leadership im
Spitzensport und in der Wirtschaft.»

23. Februar 2023

KUMMLI-TALK | Bei AMAG Group AG mit dem
CEO Helmut Ruhl zum Thema: «Eine Branche

im Wandel.»

23. Marz 2023

KUMMLI-TALK | Bei Schuler St. Jakobskellerei
mit CEO Nikolas von Haugwitz zum Thema:
«Tradition und Innovation — vom Tuchhéndler
zum Handelshaus.»

19. April 2023

33. Unternehmerforum
KNOW HOW PLACE mit den Referenten:

Natalie Spross, CEO der Spross Gruppe und
Martin Sonderegger, Riistungschef armasuisse

11. Mai 2023

KUMMLI-TALK | Bei Unifil AG Filtertechnik
mit Geschiftsfithrer und Inhaber Matthias Frei
zum Thema: «Luftfilter aus Schweizer Produktion
— Chancen und Herausforderungen.»
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Scannen und buchen
Sie lhre Probefahrt hier

Ob in unserem atemberaubenden Genesis Studio in Ziirich oder an ausgewahlten Orten
in der Schweiz im Rahmen unserer Genesis Experience Days oder in Zusammenarbeit
mit Eventpartnern mit unserer Genesis Mobile Lounge. Reservieren Sie jetzt lhre
Genesis-Probefahrt bei einer unserer Veranstaltungen.

Wir freuen uns auf Sie.

GENESIS.COM
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Ruckblick auf den 32. KNOW HOW PLACE

Das Schweizerische Unternehmerforum mit dem «Geist von Sempach»

Zahlreich sind die Member und Giiste aus
dem KUMMLI Netzwerk in Safenwil ein-
getroffen. Bereits beim Apéro wurden die
CEO, Verwaltungsriite und Unternehmer
mit den gewiinschten Zielpersonen durch
das KUMMLI Netzwerk vernetzt. Der
offizielle Teil wurde von Frau Michelle
Riitti-Kummli, CEO von KUMMLI Netz-
werk erdffnet. Kunden aus dem Netzwerk
erzéhlen ihr wie der Staatsapparat in den
letzten zwei Jahren massiv zugenommen
hat und die Folgen heute klar spiirbar sind.
Der Staat redet rein wie Firmen ihren
Verwaltungsrat zu besetzen haben, an-
sonsten sie keine finanzielle Unterstiitzung
mehr erhalten — dies als Beispiel aus der
Sportbranche. Auf der anderen Seite be-
schéftigt sich der Staat damit, ob man jetzt
die Worter mit Stern, Doppelpunkt oder
doch lieber ausschreiben soll. Die Wirt-
schaft ist die Lokomotive fiir den Werk-
platz Schweiz und wir miissen dazu Sorge
tragen und auch den Mut haben NEIN zu
sagen. Herr Lorenz Frey-Hilti hielt stell-
vertretend fiir die Emil Frey Gruppe die
Dankensrede, dass sie Main-Partner vom
KNOW HOW PLACE sein diirfen und
erwéahnte, wie wichtig es sei, am selben
Strick zu ziehen. Der Grossvater Emil
Frey hat das Imperium aufgebaut welches
erfolgreich in Safenwil und vielen weiteren
Standorten tétig ist. Das erste Unterneh-
mergesprich fand mit Nicole Loeb De-

Main-Partner:

Emil Frey

Print-Partner:

@ drucksachenexpress

legierte des Verwaltungsrates der Loeb
Holding AG statt.

«Wir wollen das personlichste
Warenhaus der Schweiz sein.»

Als junge Mutter ist Nicole Loeb in das Fa-
milienunternehmen eingestiegen und hat
die Fithrungsposition iibernommen. Was
ihre grossten Herausforderungen waren?
Dazu gehorte sicherlich unangenehme und
vor allem schnelle Entscheidungen zu tref-
fen und auch die Konsequenzen zu tragen.
Sich immer wieder von neuen Ideen inspi-
rieren zu lassen, mit den Trends gehen und
dabei die Berner Bodensténdigkeit nicht zu
verlieren. Innovation und Investition seien
wichtige Erfolgsfaktoren im Detailhandel.
Alle waren beeindruckt von ihren ehrlichen
Worten, auch beziiglich der Nachfolgere-
gelung. Gestérkt von der Vorspeise wur-
de das néchste Unternehmergespréich mit
dem CEO und Founder der Firma NOR-
QAIN SA, Ben Kiiffer eroffnet. «Niemand
hat an uns geglaubt und dennoch war ich
optimistisch» dusserte sich der CEO. «Das
richtige Team um mich herum zu haben
war eines der Erfolgsfaktoren um den
Kompass nicht zu verlieren.» Die Firma
wurde 2018 gegriindet und vier Jahre
spiter ist die Marke bereits in iber 25
Léndern vertreten. Der sehr présente Auf-
tritt auf Social Media sowie die namhaften

Co-Partner:

’? orthopartner ag

Arzte- und Spitalbedarf

INNECOW

INNDVATION FLOWS.

polytronic

Markenbotschafter welche NORQAIN in
die Welt hinaus tragen sind wesentliche
Bestandteile der Erfolgsgeschichte.

«Riickschlage waren wegweisend
fiir unseren Erfolg.»

Zu Beginn seiner Selbsténdigkeit muss-
te er mit vielen Riickschligen umgehen.
Immer wieder aufstehen, schnelle Ent-
scheidungen treffen und den Optimismus
nie verlieren. Ben Kiiffer hat uns mit sei-
ner frischen Art begeistert und inspiriert.
Wihrend dem Abendessen wurde viel dis-
kutiert und Know How geteilt. Die Her-
ausforderungen sind in allen Branchen die-
selben, was den Austausch auf Augenhéhe
so wertvoll macht. Die richtigen Beziehun-
gen zu haben ist kein Zufall! Seit iiber 20
Jahren vernetzt das KUMMLI Netzwerk
gezielt Entscheidungstriger und es ist
immer wieder erfreulich zu sehen welche
Geschéftsbeziehungen entstehen, wenn
die richtigen Leute gezielt vernetzt wer-
den. Viele zufriedene Gesichter durften am
spiten Abend verabschiedet werden und
das freut das KUMMLI

Netzwerk
ders und ist eine
grosse Wert-
schitzung an
die tégliche
Arbeit.
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Wenn es um IT und Nachhaltigkeit geht, spricht alles dafar, + ﬁ ZIQJ'IZ
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bestehende Inhouse-Lésungen zu Green auszulagern.

Die Green Datacenter sind versorgungssicher, technologisch
jederzeit auf neustem Stand und nach aktuellen Kriterien
der Nachhaltigkeit und Energieeffizienz konzipiert. Das An-
gebot umfasst alles vom Einzelrack Giber Cages und Suiten
oder Raum flr Hyperscaler bis zum Green Ecosystem fur
massgeschneiderte Cloud-Lésungen.

Wie immer Sie Ihre IT-Zukunft gestalten und
, sichern mochten, wir garantieren Ihnen:

green All you need is Green. www.green.ch

KUMMLI-TALKSs

Kleiner - feiner - exklusiver

Die KUMMLI-TALKs sind Netzwerkevents die iiber die gesamte Schweiz und zum Teil im Ausland, mehr-
heitlich in Firmen stattfinden. In gemiitlichen und familiiren Atmosphére lernen sich Entscheidungstriger
aus dem Unternehmertum und Wirtschaft auf Augenhohe personlich kennen. Das Gemiitliche wird mit dem
Niitzlichen verbunden, mit exklusiven Firmen und Referenten. Interessante Personlichkeiten sehen sich an
diesem Kristallisationspunkt, werden auch gesehen, und lernen sich kennen — ausschliesslich Entscheider!

Donnerstag, 19. Januar 2023

KUMMLI-TALK
DAS ZELT

CEO DAS ZELT Adrian Steiner \ /;gl\q\o /
mit dem Thema «Zunehmende BASZEI.T '

Behordenauflagen machen auch in
der Kiinstlerbranche keinen Halt —
dennoch haben wir Spass.»

Anmeldung/Programm unter: www.kummli.com/kummli-talk-19-01-2023

Hier gehts zur
Anmeldung _A
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KUMMLI-TALK
AMAG Group AG

CEO Helmut Ruhl mit dem Thema
«Eine Branche im Wandel»

Hier gehts zur Anmeldung/Programm unter: www.kummli.com /kummli-talk-23-02-2023
Anmeldung

Donnerstag, 23. Marz 2023

KUMMLI-TALK
Schuler St. Jakobskellerei

CEO Nikolas von Haugwitz mit dem
Thema «Tradition und Innovation —
vom Tuchhéandler zum Handelshaus»

. &~ :
_}ﬁ Hier gehts zur Anmeldung/Programm unter: www.kummli.com /kummli-talk-23-03-2023
E' Anmeldung

Donnerstag, 11. Mai 2023

KUMMLI-TALK
Unifil AG Filtertechnik

Geschaftsfiihrer und Inhaber Matthias
Frei mit dem Thema «Luftfilter aus

Schweizer Produktion — Chancen und
Herausforderungen»

Hier gehts zur Anmeldung/Programm unter: www.kummli.com / kummli-talk-11-05-2023
Anmeldung



Emil Frey emilfrey.ch

Auch wir vernetzen die ganze Schweiz -
als Thr Mobilitidtspartner

FUr ein Unternehmen ist es nicht nur wichtig, in der Wirtschaft gut vernetzt zu sein,
sondern auch bei der Mobilitat. Emil Frey ist Main-Partner des KUMMLI Netzwerks und hat
mit schweizweit 58 Garagen ein Netzwerk in der gesamten Schweiz, das lhnen Mobilitat
und Flexibilitat mit 30 unterschiedlichen Marken garantiert. Sprechen Sie uns einfach auf
den KUMMLI Events an. Wir freuen uns auf Ihre Anfrage.
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